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Lackieren will
gelernt sein

Der Weg zur perfekten Flache

Personliche Ausriistung: Korrekte
Schutzkleidung ist Pflicht

Schreinern am Ende der Welt
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Arten veredeln, um ihre Aufgaben optimal zu
erfiillen und emotional anzusprechen,
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Lackiertechnik

Wie es lackierte Echtholz-Produkte mit
den immer besser werdenden Platten
aufnehmen kénnen.

Persdnliche Ausriistung

Die passende Schutzkleidung schiitzt
die Gesundheit des Schreiners — und
erleichtert ihm die Arbeit.
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LackierTecknik. Die perfekte Oberflache macht eine Schreinerarbeit erst wertvoll. Immer bessere Flichen
und Kanten beschichteter Platten machen lackierten, echten Holzprodukten Konkurrenz. Letztere kdnnen
allerdings bei Weitem mehr, wenn der Schreiner etwas davon versteht.

Verschleissteil oder Erbstiick?
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Der schnelle Wechsel zwischen einer rein
maschinentechnischen Verarbeitung und
Handwerkstechniken ist fiir viele moderne
Schreiner eine Selbstverstindlichkeit. Da-
bei geht es dann nicht nur um das, was die-
ser Schreiner selber tut, sondern auch um
die zugekauften Halbfabrikate und Zube-
horartikel. Das Angebot ist riesig und wird
auch sehr fleissig genutzt. Unter Beihilfe al-
ler Moglichkeiten entstehen in aller Regel
Unikate, die speziell auf die Wiinsche des
Kunden zugeschnitten sind. Doch wie sieht
es bei den Oberflichen aus?

Definierte Haltbarkeit ...

Unikate haben situative Anforderungen, die
sich grundsitzlich unterscheiden kéonnen:
Im Ladenbau ist vielfach schon im Voraus

bekannt, wie lange der neue Ausbau halten
muss, was er auszuhalten hat und den Be-
suchern sowie dem Personal bringen soll.
Bei einem privaten Kunden muss eine Kii-
che, ein Badezimmer, aber auch ein Einbau-
schrank einfach schén und praktisch sein
und aushalten, was so alles damit getan
wird. Solche Werkstiicke missen dem je-
weiligen Verschleiss standhalten, bis sie
einfach ersetzt werden.

... oder Erbstiick

Ist das Unikat ein ganz besonderes Stiick,
welches als Solitirmobel fiir das spezielle
Ambiente sorgt, ist die Frage der Haltbar-
keit unter Umstinden enorm wichtig. Die-
se Stiicke werden wahrscheinlich spiter
weitervererbt. Dinge, die fiir den Besitzer

Das Spektrum an
Oberflichenmiglich-
keiten ist viel

grosser als gemeinhin
angenommen,

Bild: 51, Andreas Brinkmann

etwas Ausserordentliches darstellen sollen,
miissen reparierfahig sein. um nach langer
Zeit noch Freude zu bereiten. Da ist der
Schreiner als Oberflachenspezialist gefor-
dert, der eine situativ optimale Losung
weiss, und der seinen Kunden beziiglich
des Gebrauchs, aber auch der Pflege des Ob-
jektes gut einschatzen kann. Und schliess-
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fich muss er, neben dem Schichtaufbau,
den jeweiligen Nutzen der verschiedenen
Aufiragstechniken kennen.

Das ganze Spektrum nutzen

Das mogliche Spektrum an Behandlungen
ist heute viel grosser geworden, da sehr
haltbare Lacke und Ole dazugekommen sind.
Die alten Systeme sind aber immer noch
vorhanden und erhiltlich, was bei richti-
zem Einsatz ein nicht zu unterschitzender
Gewinn sein kann. Werner Reding ist Lei-
ter der Reding Werner AG in Einsiedeln SZ,
die Oberflichenbearbeitungen fiir Schrei-
nereien anbietet und auch eigene Lacke
herstellt.

Er empfiehlt, wieder vermehrt die ganze
Palette an Moglichkeiten zu nutzen und so
aus einem schonen Auftrag etwas ganz Be-
sonderes zu machen, an dem der Kunde
lange Freude haben kann. Fir ihn muss
selbst ein Restauranttisch nicht zwangsliu-
fig mit einem DD- oder Wasserlack behan-
delt sein. Dieser nutzt sich mit der Zeit ab,
verhdrtet und bekommt kleine Risse, die
dann Feuchtigkeit durchlassen. Da dieser
Lack nicht wieder angeldst werden kann,
ist er auch nicht ablaugbar. Im Gegenzug
bietet beispielsweise die schwichste Be-
handlung - ndmlich das Seifen - noch ein
haptisches Erlebnis von Holz. Solche Tische
werden mit dem Wischwasser immer gleich
wieder nachimpréigniert, was bei viel ge-
nutzten Flichen gut funktioniert. Gibt es
dennoch Flecken, arbeiten diese sich mit
der Zeit selber heraus.

Widerstandsfahiger durch Altern

Wachse bilden als Abschluss auf einer Ober-
fliche eine Opferschicht, die sich abnutzt
und sehr leicht wieder erneuert werden
kann - etwas, das auch bei Parkettboden
mit grosser Selbstverstdndlichkeit gemacht
wird. Auch oxidative Ole kénnen sich ab-
nutzen. Bevor sie nicht wirklich durchge-
hértet sind, geschieht das sehr schnell. Je
ilter eine solche Oloberfliche aber ist, des-
to widerstandsfihiger wird sie. Ole brem-
sen das Vordringen von Flissigkeiten, dich-
ten aber nicht vollstindig ab. Werden noch
bestimmte Harze in das Ol gemischt, ent-
steht ein dusserst widerstandsfihiger, abso-
lut dichter Ollack, der je nach Mischung
auch im Bootsbau zum Schutz gegen Salz-
wasser eingesetzt wird. Einen solchen Ko-
pal-Lack verwendet Werner Reding mit Vor-
liebe bei massiven Eingangstiiren. Die hohe

Ollacke ermiglichen
nicht nur bei
Restaurationen
liberzeugende
Resultate.

Echtmetallene
Beschichtungen und
perfekte Glanzgrade
werten auch formal
schlichte Produkte
stark auf,

Vernetzung mit dem Holz und die UV-Stabi-
litit sind gerade im Aussenbereich sehr
willkommen.

Die Wirkung von Auftragstechniken

Egal, womit der Schreiner eine Oberfliche
veredelt: Er muss auch bewusst die jeweils
richtige Auftragstechnik anwenden, denn
die Wahl des Produktes alleine schiitzt nicht
unbedingt ausreichend. Wird beispielswei-
se eine Eichenoberfliche gespritzt, verhin-
dert die Druckluft der Pistole, dass die Luft
aus den Poren heraus kann. Diese bleiben
dadurch unbehandelt und kénnen spiter
Feuchtigkeit aufnehmen. In einem Bade-
zimmer nutzt dann auch der Einsatz von
hochwertigen Zweikomponentenlacken nur
wenig. Wird der gleiche Lack im ersten
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Durchgang aufeerollt oder gestrichen, bil-
det sich eine Lackbriicke tiber die Poren -
die Flache ist dicht und kann problemlos
weiter gespritzt werden.

Wird der Lack hoher verdiinnt und mit
einem Stoffballen aufgerieben, lassen sich
die Poren sogar leicht anfiillen. Eine solche
Grundierung ist bereits dicht und wider-
standsfdhig, ohne dass man eine Lackschicht
fiihlen kénnte. Die Kombination von mo-
dernen Materialien mit der alten Auftrags-
technik braucht zwar Ubung und hand-
werkliches Kénnen, fiihrt dafiir aber zu an-
deren und auch besseren Moglichkeiten,
die sich deutlich vom Normalen abheben.
Macht man sich die Vielfalt an Wirkungen

Fortsetzung auf Seite 12 &
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- Fortsetzung von Seite 11

bewusst, die je nach Mittel und Auftrags-
technik moglich sind, kann einem Kunden
im Handwerk viel mehr geboten werden,
als dies industriell iiberhaupt moglich ist.
«Der Schreiner sollte ausser mit PU-Lacken
auch mit dem Olen, dem Wachsen und
dem Seifen vertraut sein, um seine Kunden
optimal bedienen zu kénnen», meint dazu
Werner Reding.

Piloten lernen auch so

Wer an der «Holz» den Stand der Feyco AG
besucht hat, konnte miterleben, wie die
Technik des Spritzens mit einem Simulator
trainiert werden kann. Mit einer richtigen
Fliessbecherpistole, mit Schlauch und Sen-
sorstiben am Becher wird ein digitales
Werkstiick auf einem grossen Bildschirm

dlackiert». Simtliche Parameter werden vor-

gingig entsprechend dem gewiinschten
Lack und der gewiinschten Viskositit ein-
gestellt. Die Simulation zeigt in Echtzeit,
wie die Trainingsperson spritzt, zeigt die
Auftragsmengen direkt an und wertet Uber-
schuss und Mangel anschliessend gleich
mit den entsprechenden Kostenfolgen aus.
Beispielsweise die Autoindustrie bildet so
Lackierer aus und spart Kosten. Als Instruk-
tor fiir interessierte Besucher, die das Gerat
ausprobieren wollten, war Rob Giesberger
vor Ort. Er leitet das Kompetenz- und Trai-
ningscenter in Urdorf ZH, wo gerade die
ersten Oberflichenspezialisten ihren Ab-
schluss machen. Dieser Lehrgang wird vom
Berufs- und Weiterbildungszentrum BWZ
Lyss BE zusammen mit Feyco Treffert ange-
boten und ist momentan der einzige mit
diesem Umfang. Am Mittwoch, 9. Novem-
ber, findet in Urdorf eine Informationsver-
anstaltung fiir den nichsten Lehrgang statt.

Eine gute personliche
Ausriistung und
Vorbereitung schaffen
Gelassenheit bei etwas
anspruchsvolleren
Aufgaben.

% VIRTUALPAINT

VIRTUAL HEALITY PAINT THAINING SYSTEM

Spritzen kann neu
auch mit einem
Simulator trainiert
werden, was die
Resultate verbessert
und die Kosten senkt.

Blider: §1, Andreas Brinkmann
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Kostenwahrheit

In einer umfassenden Ausbildung geht es
dann nicht nur um optimales Spritzen oder
das Aufbringen von Beizen und Olen, ohne
Flecken zu verursachen. Wichtig ist es, zu
wissen, mit welchen Gerdten was erzielt
werden kann. Das hilft nicht nur bei der
Neubeschaffung, sondern auch bei den ef-
fektiven Kosten. «Leider kommt in vielen
Betrieben die Oberfliche im Kundenge-
sprich kaum vor und wird dann auch in der
Offerte nicht richtig berticksichtigt», sagt
Hans-Ulrich Knoll, Verantwortlicher fiir den
Lehrgang «Oberflichenspezialist/in» am BWZ
Lyss. Absolventen lernen, Zeiten, Material-
mengen und Kosten richtig einzuschitzen
und so den Projektleiter von Anfang an zu
unterstiitzen.

Die Technik alleine kann nichts
Spritzgerite der jiingsten Generation sind
weitestgehend optimiert, was unnotigen
Materialverbrauch anbelangt. So wird bei
den Spritzdiisen mit einem Luftmantel da-
fiir gesorgt, dass nur wenig Lacknebel ent-
steht, und Airless-Geriite bendtigen nur
noch wenig Material fiir die Systemfiillung.
Ausriistung und Spritzraume sind heute in
einer Qualitit verfiigbar, die kaum noch
Wiinsche offenliisst. Wie sieht es aber mit
dem Kénnen der Handwerker aus? Nutzen
sie diese Moglichkeiten auch wirklich, oder
muss kurz vor der Lieferung noch schnell
unter Druck die Oberfliche gemacht wer-
den, die dann die gewiinschte Funktion des
Objektes erfiillt? Nicht in jedem Fall ist es
sinnvoll oder iiberhaupt moglich, dass der
Schreiner die Oberfliche selber macht. Bei-
spielsweise die echtmetallenen Oberflichen
von Reding sind zu speziell und kénnen nur
dort gemacht werden. Aber auch wenn der
eigene Betrieb etwas nicht sinnvoll selber
ausfiihren kann, ist es moglich, es dennoch
anzubieten.

Im Planen sind die Schreiner ja besonders
gut, und wer einem externen Oberflichen-
spezialisten frithzeitig Fertigungsplane zu-
kommen lisst, kommt mit Sicherheit zu
Moglichkeiten und Angeboten, die seinen
Betrieb in einem neuen Licht zeigen. Wich-
tig ist aber dennoch, dass das eigene Wis-
sen ausreicht, um den Kunden von Anfang
an gut zu beraten. AB

- www.reding-ag.ch
- www.bwzlyss.ch
- www.feycotreffert.com



